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El modelo econdmico de la industria farmacéutica
premia los tratamientos continuos antes que las curas
definitivas.

Un paciente que toma un medicamento durante 20 afios
genera muchos mas ingresos que uno que se cura con un
Unicotratamiento.

Las empresas farmacéuticas son compafiias con fines de
lucroyresponden ante susaccionistas.

Por ello, tienen incentivos para invertir mas en
enfermedades crénicas que en curas permanentes.

Supongamos:

e TratamientoA
500ddlaresalmes
durante 30afios
Total:
180.000ddlares.

e TratamientoB
curadefinitiva
precio Unico
Si se vendiera a 20.000 ddlares, el ingreso seria muy
inferior.

Desde una ldgica puramente financiera, el tratamiento
crénico puede generar masingresos.

1. Elsistema de patentes orienta la investigacion hacia
donde hay mayor rentabilidad

Las patentes suelen durar alrededor de 20 afios desde su
solicitud.

Estohace que lasempresas busquen enfermedades que:
 afectenamuchapoblacién;

e permitan precioselevados;

e tenganmercadosestables.

Poreso existen enormes inversionesen:
 hipertension;

* diabetes;

¢ hipercolesterolemia;
e artritis;

e depresion.

Mientras que enfermedades raras o propias de paises
pobres reciben muchamenosinversion.

Esta critica es ampliamente aceptada incluso por
economistas especializadosensalud.

2.Lasenfermedadesolvidadas

Existe un fendmeno reconocido llamado "enfermedades
desatendidas".

Incluye patologias como:

* leishmaniasis;

¢ enfermedadde Chagas;

e esquistosomiasis.

Estas afectan principalmente a poblaciones de bajos
ingresos.

Como esos mercados tienen poca capacidad de compra,
histéricamente recibieron escasainversion privada.

3. Se financian modificaciones pequefias de
medicamentos ya existentes

Amenudoesmasrentable desarrollar:

e unanuevaformulacion;

e unadosisdiferente;

» uncomprimidodeliberacién prolongada;

e unacombinacién de dos medicamentos conocidos.

Esto puede permitir nuevas patentes.

Aestos productoslos denominan "me-toodrugs".

No significa que sean inutiles, pero pueden aportar
mejoras modestas respectoalosoriginales.

4. Marketing superiorainvestigacion
Algunas grandes farmacéuticas destinan tanto o mas
dineroalmarketing que alainvestigacion.
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Los gastosincluyen:

* publicidad;

e congresos;

e promocion médica;

e visitadores médicos;

e campafasdecomunicacion.

5. Influencia sobre ensayos clinicos

Otros hechosfrecuentes son que:

¢ muchas investigaciones son financiadas por las
propias compaiiias;

e los resultados negativos tienen menos
probabilidades de publicarse;

e puedeexistirsesgo enel disefio de los estudios.

6. Conflictosdeinterés

Secriticalarelacidnentre:

laboratorios; médicos; universidades; sociedades
cientificas.

Porejemplo:

+ financiaciénde congresos;

* honorarioscomo conferencistas;

e asesorias;

e becas.

Esto no implica necesariamente corrupcion, pero puede
influirenlas decisionesclinicas.

7.Medicalizacién

Otra critica importante es que algunas condiciones
normales de lavida pasanaconsiderarse enfermedades.
Ejemplos:

* menopausia;

e timidezextrema;

e disminuciondel deseo sexual;

e envejecimiento;
 ciertostrastornoslevesdel animo.

Ampliar las definiciones puede aumentar el nimero de
personastratadas.

8.Precios muy elevados

Algunos medicamentos innovadores tienen precios
extremadamente altos.

Esos precios a veces exceden ampliamente los costos y
limitan elacceso.

Casos que alimentan la sospecha de maledicencia:

e empresassancionadas por ocultar efectos adversos;

e manipulacidon o presentacidon sesgada de datos en
algunoscasos;

e multas millonarias por practicas comerciales
indebidas;

e aumentos muy importantes de precios sin cambios
sustanciales enlos costos.

Estos antecedentes hacen que parte del publico vea con
recelolas motivacionesde laindustria.

Muchos economistas afirman que el problema principal

eselsistemadeincentivos.

Segunestavision:

 las empresas responden racionalmente a las sefiales
econdmicas;

* la rentabilidad condiciona qué proyectos reciben
financiacion;

e por ello, algunas areas de investigacion quedan
insuficientemente atendidas.

En sintesis: la industria farmacéutica no le teme a los

desafios, en tanto estos no reduzcan sus pingles
ganancias...

2

J. res. appl. med., Volumen 5, Numero 2, Articulo 1

https://www.researchandappliedmedicine.com



	Página 1
	Página 2

